
Capacitación Profesional

Información sobre el Curso

L C Vi t l A l Gl b l Capacitación Profesional 
en Línea

Lugar: Campus Virtual AulaGlobal

Duración: 4 semanas 36 horas
Incluye: Material de apoyo
digitalizado, acceso permanente al
aula virtual durante las 24 horas

Curso:

CÓMO INICIAR 
GOC O

Cursos: 
www.aulaglobal.net.ve/cursos

Campus:

del día, lecciones en formato
multimedia, ejercicios online y
certificado del curso.

RIF. J-29351169-0

UN NEGOCIO
Campus:
www.aulaglobal.net.ve/campus

Preinscripciones:
http://www.aulaglobal.net.ve/cu
rsos/index.html

Proceso de Inscripción

- Deposite o transfiera el monto
del curso a la cuenta corriente

Programa: 
Desarrollo

Nro. 0134-04488-14-481016946
del Banco Banesco a nombre de
AULAGLOBAL o a la cuenta
corriente Nro. 0105-0065-69-
8065069118 del Banco Mercantil
a nombre de AULAGLOBAL.

Desarrollo 
Empresarial

Edificio Oficentro Piso 2.
Ofic-26

Av. 4 esquina con calle 25  
Mé id  V l

W b  

Nuestras aulas virtuales constituyen 
un ambiente colaborativo de 

aprendizaje

a nombre de AULAGLOBAL.
- Con los datos del depósito o
transferencia realice su
inscripción en AulaGlobal, a
través de este enlace:
www.aulaglobal.net.ve/insc/

Mérida – Venezuela

Teléfono: 
+58(0)274 416.30.19
Telefax: 274-2524982

Correo: 
Web: 
www.aulaglobal.net.ve

info@aulaglobal.net.ve



CÓMO INICIAR UN NEGOCIO

Si quiere iniciar un
Contenido

Los módulos a tratar en el curso 
son:

I. Pautas Iniciales para 

Si quiere iniciar un
negocio, antes que
nada, debe conocer el
mercado del producto o
servicio que quieres
vender. Y, para esto, las
interrogantes básicas p

emprender su negocio
II. Investigación de Mercados
III. Planificación y Organización 
de los Recursos
IV. Producción y Control
V. Comercialización 

Objetivos Planteados

Al concluir este curso, el
participante estará en capacidad

interrogantes básicas
que debe hacerse son :
¿Qué vender? ¿En
dónde? ¿A quién? ¿A
qué precio, descuentos
y condiciones?

La vida de una empresa que
inicia se supone indefinida.
Nadie funda una empresa
con el deseo de cerrarla al
año siguiente. Sin embargo,

f

V. Comercialización 
de

- Reconocer las limitantes para el
desarrollo del negocio y plantearse
mecanismos de resolución e las
mismas.

no siempre se planifica
perder dinero el o los
primeros años, ni se
preparan contra posibles
devaluaciones.
Con frecuencia las personas

- Verificar las condiciones iniciales
del negocio determinando las 
potencialidades de éxito. 

fracasan en los negocios
porque cometen errores que
podrían ser evitados!

Este curso a sido creado
para las personas que recién

Audiencia 

Emprendedores, personas
que intentan desarrollar una
iniciativa empresarialp p q

empiezan y para las que ya
operan cualquier tipo de
negocio


